
AUS GUTEM 
DAS BESTE 
BACKEN!

Wir haben Ihr Interesse geweckt?
Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewer-
bung unter Angabe des frühestmöglichen Eintrittster-
mins und Ihre Gehaltsvorstellung schriftlich, per E-Mail 
oder direkt online.

ANSPRECHPARTNER
 Torben Herrmann, Personalabteilung 
 Tel.: 0 68 98 / 97 26 - 0, personal@komplet.com 
 Abel + Schäfer, KOMPLET-Bäckereigrund stoffe  
 GmbH & Co. KG 
 Postfach 101120, 66301 Völklingen

Was Sie erwartet: 
>  Betreuung und Ausbau: Aktive Betreuung und kon-

tinuierlicher Ausbau von Großkunden im Bereich 
Bäckereigrundstoffe und Backmischungen für unser 
Deutschlandgeschäft.

>  Verkauf und Verhandlung: Führen von Verkaufsge-
sprächen und Preisverhandlungen sowie kontinuier-
liche Marktbeobachtung und -analyse zur Entwicklung 
von Maßnahmen zur Zielerreichung.

>  Teamführung: Unterstützung, Betreuung und Füh-
rung eines Teams von 5 Mitarbeitern. Pflege und Aus-
bau der bestehenden Kunden beziehungen

>  Vertriebsbesprechungen: Vor- und Nachbereitung 
regelmäßiger Vertriebsbesprechungen. 

>  Zentrale Anbindung: Enge Anbindung an die Firmen-
zentrale in Schœneck (FR) nahe Saarbrücken.

>  Flache Hierarchie: Direkt der Geschäftsführung unter-
stellt mit großem Gestaltungsspielraum

Wie überzeugen Sie uns?
>  Mehrjährige Vertriebserfahrung im Außendienst der 

Lebensmittelindustrie, idealerweise im Bereich Bäcke-
reigrundstoffe/Backmischungen.

>  Unternehmerische Denkweise und strukturierte, er-
gebnisorientierte Arbeitsweise.

>  Hohe Reisebereitschaft und Flexibilität sowie regelmä-
ßige Präsenz am Standort Schœneck (FR).

>  Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit und Verhand-
lungsstärke.

>  Hohe Eigenmotivation und zielorientierte Arbeitsweise.
>  Erfahrung in der Mitarbeiterführung.

Was bieten wir Ihnen?  
>  Angenehme Arbeitsatmosphäre in einem gesunden, 

traditionsreichen Familienunternehmen.
>  Herausragende Produktvielfalt und Unterstützung 

durch unsere Forschungs- und Entwicklungsabteilung.
>  Integration in bestehende Vertriebsstrukturen mit 

ausgeprägtem Kommunikationsfluss.
>  Flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und die 

Möglichkeit sehr aktiv und direkt die Vertriebsstrategi-
sche Ausrichtung mitzugestalten

>  Neutrales Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung.
>  Arbeitsmittel für das Homeoffice sowie Firmen-Tablet 

und -Handy, auch zur privaten Nutzung.
>  Attraktives Festgehalt mit zusätzlichem 13. Monats-

gehalt, betrieblicher Altersvorsorge und zusätzlichen 
Urlaubstagen 

>  Regelmäßige Schulungen, Teammeetings und Firmen-
veranstaltungen.

VERKAUFSLEITER GROSSKUNDEN/KEY ACCOUNTS 
NATIONAL  (M/W/D)  

Seit 1958 steht die Marke KOMPLET für Qualität und Innova-
tion in der Welt der Backgrundstoffe und Backvormischungen. 
Und wir, als globales Familienunternehmen, stehen zusam-
men mit unseren hervorragenden Mitarbeitern und Mitarbei-
terinnen dafür, diesen Anspruch erlebbar zu machen.

https://de.komplet.com/karriere/online_bewerbung
mailto:personal%40komplet.com?subject=Bewerbung

